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Cette semaine, découvrez comment configurer votre
outil d'aide à la vente. 

    Pourquoi cette fonction est-elle intéressante ?
L'outil d'aide à la vente est votre outil commercial du
quotidien. En libre accès en salle ou accompagné d'un
coach, c'est ici que vous finalisez vos ventes
d'abonnements et faites signer les contrats. De ce fait, il
est important que celui-ci comprenne toutes vos offres,
que vos services soient clairement présentés et qu'il
soit aux couleurs de votre salle pour donner envie !

    Résumé de la fonction :
Où : Paramètres > Gestion des contrats > Offres de
contrats / Paramètres de conclusion des contrats. 

Dans votre Offre de contrat, ajoutez une image et
une description.
Ajoutez les modules complémentaires associés (si

offre proposée)
Définissez les moyens de paiement admis
Associez le bon document contractuel

possibilité de personnaliser les couleurs de fond
configuration de plusieurs éléments
(changements de contrats, notifications de
signatures à un employé...)

Personnalisez vos offres de contrats : 
1.

2.

3.
4.

Personnalisez l'outil d'aide à la vente : 
Sous Paramètres > Gestion des contrats >
Paramètres de conclusions des contrats.

Ici, chaque carré vous permet de personnaliser un peu
plus votre outil d'aide à la vente :

CONFIGURER VOTRE OUTIL
D'AIDE À LA VENTE

https://vimeo.com/780383998
https://vimeo.com/780383998

